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НОВАЯ  БОНУСНАЯ ПРОГРАММА «ВЕДИ» на 2010 г: 
«МАКСИМУМ ПРЕИМУЩЕСТВ АКТИВНЫМ АГЕНТАМ!»
с  01.06.2010 г.
Уважаемые коллеги,  от всей души благодарим за сотрудничество с нами!

В новом  сезоне мы постарались сделать работу с нами  выгодной как для агентств, так и для менеджеров, разработав комплексную бонусную программу  со следующими  преимуществами:

Преимущество первое: 
· Базовая комиссия для агентств 12%  при заключении договора. Данная комиссия предоставляется с первого бронирования и на все последующие до истечения одного полного календарного квартала, по итогам которого комиссия может быть пересмотрена в сторону увеличения при выполнении необходимого объема бронирования ( см. Преимущества второе и третье).
Преимущество  второе:

· Повышенная комиссия 13% (+1% к стандартной комиссии для бронирований в следующем квартале) для агентств, отправивших с ВЕДИ  от 30 до 59 туристов  или достигших объема реализации 1 350 000 руб.,  за текущий квартал. Повышенная комиссия продлевается еще на  квартал, при условии подтверждения в текущем квартале  необходимого объёма туристов. При невыполнении объема комиссия возвращается к базовой ставке 12%.
Преимущество  третье:     

· Повышенная комиссия 14% (+2% к стандартной комиссии для бронирований в следующем квартале) для агентств, отправивших с ВЕДИ  от 60 туристов или достигших объема реализации 2 350 000 руб.,  за текущий квартал. Повышенная комиссия продлевается еще на  квартал, при условии подтверждения в текущем квартале  необходимого объема туристов. При невыполнении объема комиссия возвращается к 13% , либо к базовой ставке 12%, в зависимости от объёма.
Преимущество  четвертое – «ВЕДИ БОНУСЫ»:     

· Начисление бонусов  на счет агентства: 

При продаже туров ВЕДИ на сумму от 600 000 руб. до 3 000 000 руб. (от 1 500 000 руб. до 5 000 000 руб для агентств - субоператоров) в течение года начисляется бонус в размере 1% от суммы, перечисленной на счет Веди (за минусом комиссии), который учитывается при оплате любой рекламы агентства (после согласования с ВЕДИ текста рекламы и размещения). При обороте свыше 3 000 000 руб.   (  свыше 
5 000 000 руб для агентств – субоператоров ) за текущий год бонус составит  2%.

· Начисление бонусных баллов на на личный счет менеджера: 

При продаже туров ВЕДИ начисляется бонус в размере 5 баллов* за каждого туриста, которые учитываются при оплате рекламных туров ВЕДИ, а также любого тура ВЕДИ, выбранного для  отдыха этим менеджером. Необходимо получение личного он-лайн пароля.                             ( *1 балл =1 у.е.)                                                          
Преимущество  пятое:

· Подведение итогов и пересчет комиссии происходит ежеквартально при предоставлении агентством отчета. Комиссия не является накопительной.

· Начисление бонусных баллов менеджерам за отправленных с ВЕДИ туристов происходит по каждой заявке и отслеживается в он-лайн кабинете. Расходование бонусов возможно сразу после завершения тура. Бонусы, накопленные с 01.04.2009г. по 31.05.2010г. могут быть добавлены на бонусный счет менеджера по письменному заявлению с отчетом по заявкам.

· При расчете повышенной комиссии и бонусов не учитываются аннулированные, не оплаченные или оплаченные частично заявки, авиабилеты, рекламные туры.

Преимущество  шестое:

      Накопленные бонусные баллы могут зачитываться в оплату туров Веди для других менеджеров агентства по письменному заявлению владельца личного бонусного счета.

Преимущество седьмое:

      Накопленные в течение года бонусные баллы зачитываются в оплату туров Веди для менеджеров и в течение 9 месяцев следующего года, по заявлению, после предоставления отчета по заявкам, при условии наличия бронирований за последние 3 месяца.

ЖЕЛАЕМ ВАМ УСПЕШНЫХ ПРОДАЖ !
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